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Для досягнення високих темпів економічного зростання необхідно 

впроваджувати інвестиційно-інноваційну модель економічного розвитку 
підприємств [1–3]. Зокрема, важливе значення має забезпечення їх технічного 
та технологічного розвитку [4–8], який справляє суттєвий вплив на 
конкурентоспроможність продукції [9–11] та ефективність використання 
економічних ресурсів [12–15]. Водночас, вирішення цих завдань потребує 
попереднього складання обґрунтованих стратегій господарської діяльності 
[16–18]. Зазначені стратегії повинні мати на меті покращення показників цієї 
діяльності, зокрема зростання ринкової вартості підприємств [19–22] та 
нарощення їх економічного потенціалу [23]. Це, своєю чергою, вимагає 
врахування дії чинників, що впливають на таке покращення, зокрема 
інноваційності суб’єктів господарювання [24], для того, щоб ефективно 
здійснювати стратегічне управління їх економічним розвитком [25]. 

Важливим напрямом зазначеного управління є реалізація потенціалу 
інноваційного оновлення основних засобів підприємств. Такій реалізації 
повинен передувати процес оцінювання зазначеного потенціалу. Доцільно 
виділити таку послідовність основних стадій цього процесу: збір вхідної 
інформації про внутрішнє та зовнішнє середовище досліджуваного 
підприємства; прогнозування тих показників, масив значень яких складає 
інформаційну базу для подальшого оцінювання ефективності та доцільності 
оновлення основних засобів на підприємстві; розрахунок значень тих 
показників, на підставі яких виконується безпосереднє оцінювання 
ефективності та доцільності інноваційного оновлення основних засобів. 
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(зокрема, до зазначених показників належать прибутковість інвестицій у таке 
оновлення); формування оптимальної програми заходів щодо інноваційного 
оновлення основних засобів (ця програма повинна містити дані про ті заходи, 
реалізація яких є доцільною та можливою з урахуванням наявних у 
підприємства ресурсних обмежень на таку реалізацію); отримання 
узагальнюючих результатів оцінювання потенціалу інноваційного оновлення 
основних засобів. 

Відповідно до описаної вище послідовності процесу оцінювання 
потенціалу інноваційного оновлення основних засобів на підприємстві 
можливо виділити п’ять загальних блоків даних, які формують інформаційне 
забезпечення цього процесу, а саме: 

1) блок вхідної інформації (фактичні значення питомих (у розрахунку на 
одиницю продукції) витрат різних видів виробничих ресурсів підприємства за 
видами його продукції; дані про ціни на виробничі ресурси, які використовує 
(споживає) підприємство, у звітному та попередньому періодах; очікувані 
питомі значення витрат виробничих ресурсів за видами продукції 
підприємства після оновлення основних засобів; дані про інвестиційні 
витрати, пов’язані із провадженням на підприємстві проєктів оновлення його 
основних засобів, тощо); 

2) блок проміжної інформації першого рівня (дані про прогнозні ціни на 
виробничі ресурси; прогнозні дані про інші питомі поточні витрати за видами 
продукції; прогнозні дані про інвестиційні витрати, пов’язані із провадженням 
на підприємстві проєктів оновлення його основних засобів; прогнозні дані про 
натуральні обсяги виробництва продукції за її видами тощо); 

3) блок проміжної інформації другого рівня (дані про очікувані поточні 
витрати на придбання та експлуатацію виробничих ресурсів у разі відмови від 
провадження проєктів оновлення; дані про очікувані поточні витрати на 
придбання та експлуатацію виробничих ресурсів у разі провадження проєктів 
оновлення; дані про очікувані інвестиційні витрати за кожним проєктом тощо); 

4) блок проміжної інформації третього рівня (перелік проєктів оновлення 
основних засобів, які доцільно реалізовувати; дані про оптимальні терміни 
початку реалізації проєктів; дані про очікуване зростання прибутків 
підприємства завдяки провадженню проєктів оновлення його основних 
засобів); 

5) блок вихідної інформації (дані про узагальнюючі результати 
оцінювання потенціалу провадження проєктів оновлення основних засобів). 

Отже, побудова масиву інформації, на підставі якої оцінюється потенціал 
провадження на підприємстві проєктів інноваційного оновлення основних 
засобів, має ієрархічний характер. 
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